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Nicht immer bringen beriihmte Kiinstler viel ein. Und mitunter kann man eine Anlage auch verlieren.

Von diesem Rembrandt hier blieb nur noch der Rahmen.

VON EVA-MARIA TRAGER

ie Art.Fair in Kdln, die Affordable
D Art Fair in Hamburg - wer dieser

Tage Kunst erwerben mochte,
muss nicht lange suchen. Was friiher rei-
chen Sammlern vorbehalten war, ist heute
auch fiir weniger Privilegierte erschwing-
lich. Zahlreiche Messen, Handler, Galerien
und Internetplattformen bieten Werke in
allen Preisklassen und Stilrichtungen an.
Auch der Kauf an sich ist einfacher als frii-
her. Schwierig bleibt es, wenn das Objekt
nicht nur das Auge erfreuen, sondern auch
das Vermdgen mehren soll. Doch immer
mehr Investoren interessieren sich fiir
solch eine Verbindung von Asthetik und Er-
trag.

»,Die Nachfrage ist sehr stark gestie-
gen®, sagt Julia Ronneper. Die 37-Jdhrige
betreibt seit 2009 die Kunstberatung Art
von Wert in K6ln, nachdem sie sich zuvor
schon als Juristin auf den Bereich Kunst-
recht spezialisiert hatte. Es sind Rekordver-
kdufe wie jener des Gerhard-Richter-Ge-
maéldes aus dem Besitz von Eric Clapton,
die die Menschen zum Tr&umen bringen.
Mehr als 26 Millionen Euro hat ein anony-
mer Bieter auf einer Versteigerung im Ok-
tober in London fiir das Werk des deut-
schen Kiinstlers bezahlt. Der britische San-
ger und Gitarrist soll es vor knapp zehn Jah-
ren gemeinsam mit zwei anderen Bildern
fiir nur etwa 2,6 Millionen erworben ha-
ben. Selbst nach Abzug der von Laien oft
unterschétzten Kosten flir Transport, Lage-
rung, Pflege, Kauf- und Verkaufssondie-
rungen diirfte die Rendite mehr als statt-
lich sein.

Nun gilt Richter als einer der derzeit
wichtigsten zeitgendssischen Kiinstler. Er
zahlt zu den sogenannten Blue Chips, wie
man auch im Kunstmarkt Garanten um-
satzstarker Posten nennt. Doch mit weni-
ger hohen Einsétzen lasst sich ebenfalls Ge-
winn erzielen, wenn auch auf niedrigerem
Niveau und mit teils jahrzehntelangen
Laufzeiten, denn junge Kiinstler miissen
sich ja erst etablieren.

Auf der Affordable Art Fair, die in der
vergangenen Woche erstmals in Hamburg
stattfand, kostete Kunst nur 100 bis 5000
Euro. Die vergleichsweise geringen Sum-
men gehoren zum Konzept der 1999 in Lon-
don gestarteten Messereihe. Die dort ver-
tretenen Kiinstler seien eine ,gute Mi-
schung® aus Unbekannten, Newcomern
und Etablierten wie etwa Jonathan Meese
oder Rolf Rose, sagt Anna Schwan, Spreche-
rin der Art-Messe. Zu den Besuchern z&h-
len nicht nur Kunstneulinge, sondern auch
versierte Sammler, die auf Schnéppchen
hoffen, sagt sie.

Ein Vorbesitzer wie
Eric Clapton kann den Wert
eines Bildes steigern

Ob ein Kunstobjekt tatsachlich so stark
wie geschétzt im Wert steigt, lasst sich vom
K&ufer nur bedingt beeinflussen, egal, ob
er nur wenige Hundert Euro ausgibt oder
mit 100 000 Euro einsteigt, um gezielt zu
investieren. Letzteres empfiehlt die Beren-
berg Art Advice, eine im vergangenen Jahr
gegriindete, auf Kunstberatung speziali-
sierte Tochtergesellschaft der Berenberg
Privatbank.

»Kunst ist nicht dazu da, ihren Besitzer
reich zu machen®, schreibt zwar Michael
Findlay in seinem Buch ,Vom Wert der
Kunst“. Doch der aus Schottland stammen-
de Kunsthéndler, der lange Jahre fiir das
Auktionshaus Christie’s tétig war, hat be-
wiesen, dass er das besitzt, was er in die-

Das Blatt ,,In einem Cafe“ aus dem Skiz-
zenbuch des expressionistischen Kiinst-
lers Ernst Ludwig Kirchner. FOTO: DPA

sem Markt unbedingt braucht: ein gutes
Gesplir fiir Kunst.

Das Besondere am Gemaélde als Geldan-
lage ist die Abhéngigkeit von weichen Fak-
toren wie Geschmack und Zeitgeist. Ein
Bildist nicht nur die Summe seiner Materi-
alien, Farbe, Leinwand, Borstenstrich. Die-
ser Umstand mag ein Risiko sein, er birgt
aber auch die Chance einer unerwarteten
Wertsteigerung — wenn man gewisse Para-
meter beachtet.

Die Qualitatsmerkmale, auf die die Ex-
perten vertrauen, sollen die Giite eines
Werkes garantieren und vor Filschungen
schiitzen. ,Einzigartigkeit, gute Qualitét,
Marktfrische, die Innovationskraft eines
Bildes und eines Kiinstlers“, zdhlt Kunstbe-
raterin Julia Rénneper dazu, ,,und nicht zu
vergessen die Provenienz“, also die Ge-
schichte eines Bildes. Ein Vorbesitzer wie
Eric Clapton etwa tragt zur Wertsteige-
rung bei. Ebenso kann das Verleihen eines
Objekts, seine 6ffentliche Préasentation, Be-
gehrlichkeiten wecken — und sei es nur,
dass man das Erworbene in den eigenen
Biirordumen ausstellt, wo Kunden, Klien-
ten, Kollegen es bewundern kénnen.

Ein Bild ist keine Aktie,
sondern immer auch
ein Teil des Lebens

Als wichtigste Voraussetzung fiir ein er-
folgreiches Investment in Kunst nennt
Kunsthéndler Michael Findlay aber das In-
teresse des Investierenden. Er rét, sich zu
informieren, zu lernen, was gute Kunst ist
und was nicht. Auch Stefan Horsthemke,
einer der drei Geschéaftsfithrer der Beren-
berg Art Advice, sagt: ,Bei dem Thema
Kunst ist — wie bei jedem anderen Invest-
ment auch - ein umfassendes Know-how
wichtig.” Zwar wirke der Markt fiir man-
chen auf den ersten Blick zugénglicher als
etwa jener der Immobilien oder Aktien,
»2um dort professionell zu investieren,
braucht es aber mehr“. Ohne Erfahrung
konne man die Qualitdtskriterien nicht
priifen, die Marktmechanismen nicht
durchschauen, sagt Horsthemke. ,,Nicht je-
der Picassoist automatisch ein gutes Bild.“

Der Kunstexperte unterscheidet drei Ty-
pen von Kunstkéufern: den Sammler ohne
Interesse am Geld. Den ,Investor Collec-
tor“, der sammelt und investiert. Und den-
jenigen, der Kunst vor allem als alternative
Sachwertanlage sieht. ,,Kunst ist eine Anla-
geklasse, mit der man sich vor Inflation
schiitzt, die nicht so volatil ist wie andere,
bei der man aber eben auch langfristig in-
vestiert sein muss“, sagt Horsthemke. Wer
kurzfristig und sicher hohe Gewinne erzie-
lenwill, sollte besser andere Strategien ver-
folgen.

Verbraucherschiitzer warnen jedoch
vor falschen Hoffnungen. Anke Puzicha
von der Verbraucherzentrale Hamburg
stuft das Investment in Kunst als ,,hoch ris-
kant“ ein. Die speziellen Kunstfonds, die
immer wieder mal am Markt angeboten
werden, hélt die Finanzexpertin gar fiir
»hochstriskant®. Erfolgreiche Beispiele die-
ser ,absoluten Nischenprodukte® liefien
sich an einer Hand abzahlen, sagt sie. Zum
einenzeichneten sich Kunstfonds durch je-
ne Unwagbarkeiten aus, die alle geschlosse-
nen Fonds mit sich brachten: mehrjahrige,
fixe Laufzeiten etwa und hohe ,,weiche Kos-
ten“ - beispielsweise fiir die Fondskonzep-
tion -, die bis zu 30 Prozent der investier-
ten Summe betragen kénnten. Zum ande-
ren berge die Wertanlage Kunst einen zu-
satzlichen, spezifischen Unsicherheitsfak-
tor: ,Anders als bei einer Immobilie, die ob-
jektiv eine Substanz hat, handelt es sich
bei Kunst immer um einen vom Markt zu-
geschriebenen Wert*, sagt Anke Puzicha.

Julia Ronneper sieht die Kunstfonds aus
einem anderen Grund kritisch, ihr fehlt die
personliche Verbindung zum Gegenstand.
Die Kunstberaterin hélt es wie Branchen-
kenner Michael Findlay: kein finanzielles
Engagement ohne vertieftes Kunstinteres-
se. Kunstfonds spielten aufierdem auch
dem Markt in die Hénde, ,,der im Moment
alles ausprobiert, ohne dass man weif}, wo-
hin das fithrt“, sagt sie. Es gebe Beispiele
zeitgenossischer Kiinstler, die so indirekt
angehalten werden, auf Masse zu produzie-
ren — in einem Feld, in dem Einzigartigkeit
zahlt. ,Und dann kann jedes einzelne
Kunstwerk an Wert verlieren, auch das,
das man schon gekauft hat.“

Diese Spannung, die Frage, was gesche-
hen wird, wie sich der Wert eines Ge-
méldes oder einer Skulptur entwickelt,
macht wohl aber auch einen Teil der
Anziehungskraft dieser Anlagemdglich-
keit aus. ,Kunst ist schlieflich keine Ak-
tie“, sagt Affordable-Art-Fair-Sprecherin
Anna Schwan, ,,sondern immer auch ein
Teil des Lebens.“

Die Kunst,
in Kunst zu
investieren

Der Markt bietet nicht nur
etwas fiir sehr vermoégende
Anleger. Ein Investment
ist aber meist aufwendig und
mitunter hdchst riskant

Der franzésische Maler Edouard Manet liste mit dem Gemdlde Olympia im 19. Jahrhundert einen Skan-
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JETZT UND SPATER.

Geld anlegen ist schwieriger denn je. Niemand weif3, was die
Markte als nachstes tun werden. Klar ist: Die Zukunft kommt
und damit auch steigende Kosten fur Ihren Lebensunterhalt, die
Ausbildung Ihrer Kinder und lhre Altersvorsorge. Um Ihre Ziele zu
erreichen, mussen Sie |hr Erspartes heute vermehren und damit
aufbauen, was Sie morgen brauchen.

Was also soll ich mit meinem Geld tun?*

Regelmafiger Ertrag spielt dabei eine grof3e Rolle, insbesondere im
Ruhestand. Gleichwohlist Ertrag auch fur all jene wichtig, die nicht
auf regelmaflige Ausschittungen angewiesen sind. Auf der Suche
nach einer profitablen Rendite mussen Sie heute neue Wege gehen,
jenseits von traditionellen Anlagen oder Bankeinlagen.

Ertrag suchen und finden: Die Anleihe-Experten von BlackRock
suchen nach den besten Anlagechancen mit regelmafiigem Ertrag
in den Segmenten europaische Unternehmensanleihen, globale
Hochzinsanleihen und Staatsanleihen aus den Schwellenlandern.

Qualitat zahlt: Aktie ist nicht gleich Aktie. Eine gute Wahl sind
Aktien von Unternehmen, die Dividenden ausschutten und Uber
solide Bilanzen und attraktive Wachstumsaussichten verfugen.
Um diese Qualitatsfirmen zu identifizieren, durchforsten die
Spezialisten von BlackRock die globalen Markte und bieten ihre
Expertise in einer Reihe von geographisch unterschiedlich
ausgerichteten Dividendenfonds sowie einem speziell auf
Rohstoffaktien orientierten Produkt an.

BLACKROCK BIETET IN DIESEN ZEITEN ORIENTIERUNG
Anleger brauchen passgenaue Investmentlosungen, deren Risiken
kalkulierbar sind. Investoren, Unternehmen und Regierungen
verlassen sich weltweit auf unsere globalen Marktkenntnisse, unsere
Risikomanagement-Kompetenz und unsere beispiellose Bandbreite
an Produkten - Dinge, von denen auch Sie profitieren konnen.

Es ist an der Zeit, wieder zu investieren.
Sprechen Sie mit Ihrem Berater oder besuchen
Sie blackrock.com/newworld

BLACKROCK'

INVESTIEREN IN EINER NEUEN WELT

s- BLACKROCK

SOLUTIONS"

'l iShare

Herausgegeben durch BlackRock Investment Management (UK) Limited (autorisiert und beaufsichtigt durch die Financial Services Authority). Eingetragener Firmensitz: 12 Throgmorton
Avenue, London, EC2N 2DL. Eingetragen in England No. 2020394. Tel: +44 (0)20 7743 3000. Zu lhrem Schutz kdnnen Telefongesprache aufgezeichnet werden. BlackRock ist ein Handelsname
der BlackRock Investment Management (UK) Limited. ‘iShares’ ist ein eingetragenes Warenzeichen der BlackRock Institutional Trust Company, N A. Diese Werbung stellt kein Angebot oder
eine Einladung dar, in ein BlackRock-Produkt zu investieren und wurde nicht in Verbindung mit einem solchen Produkt erstellt. Die gedufBerten Ansichten stellen keine Anlage-oder sonstige
Beratung dar und kénnen ohne Anklndigung geandert werden. Alle Anlagegeschéafte beinhalten ein gewisses Risiko. Der Wert Ihrer Anlage und die daraus resultierenden Ertréage werden
variieren, und der Ausgangsbetrag kann nicht garantiert werden. Vergangene Wertentwicklung ist kein Indikator flr zukunftige Ertrage und sollte nicht der einzige Entscheidungsfaktor bei
der Produktauswahl sein. Jede Anlage sollte sich an lhren Anlagebedurfnissen und Ihrer Risikobereitschaft orientieren. Wenn Sie bezlglich der Eignung eines BlackRock-Produktes Zweifel
haben, empfehlen wir Ihnen dringend, professionelle Finanzberatung in Anspruch zu nehmen. Bevor Sie investieren, sollten Sie die entsprechende Produktdokumentation und die wesentlichen
Anlegerinformationen lesen, die Sie auf www.blackrock.com/de herunterladen kénnen. Dort stehen auch die Jahres- und Halbjahresberichte fir die in Deutschland und Osterreich
zum Offentlichen Vertrieb zugelassenen Fonds von BlackRock zur Verfugung. © 2012 BlackRock, Inc. Alle Rechte vorbehalten. BlackRock, iShares, BlackRock Solutions, sind eingetragene
und nicht eingetragene Handelsmarken von BlackRock, Inc. oder ihren Niederlassungen in den USA und anderen Landern. Alle anderen Marken sind Eigentum der jeweiligen Rechteinhaber.



